
 
 

Professionelle Telefonansagen – Ein Bedürfnis Ihrer Kunden? 
 
Als IT-/ Elektro- oder Telekommunikationsbetrieb sind Sie bestimmt schon von Kunden gefragt worden, ob man 
professionelle Telefonansagen auf das neue oder auf das bestehende System implementieren kann. 
 

Was war Ihre Antwort? 
 
„Ja, aber das können wir Ihnen leider nicht anbieten“ 
Oder: „Ja, das müssen Sie in einem Tonstudio in Auftrag geben“ 
Oder: „Ja, aber das wird sehr aufwändig und ist eine teure Angelegenheit“  
Oder: „Das neue System kann Hochwertige Audio-Dateien verwalten, Sie können uns die Daten gerne zusenden. 
 
Mit diesen Antworten ist weder dem Kunden geholfen noch Ihnen als direkter Ansprechpartner. 
 

Was wäre, wenn Sie antworten könnten:  

„Ja, für dieses Bedürfnis haben wir eine professionelle Lösung für Sie“ 
Oder: „Ja, für solche Anfragen haben wir einen sehr kompetenten Partner“ 
Oder: „Ja, das lohnt sich. Der Mehrwert professioneller Ansagen steht in keinem Vergleich zu den Kosten. 
Oder: „Das neue System kann Hochwertige Audio-Dateien verwalten, daher empfehlen wir Ihnen Profi-Ansagen. 
 
Mit diesen Antworten profitiert Ihr Kunde und Sie zugleich!  

 
Einfacher profitieren geht kaum! 
 
Empfehlen Sie Ihren Kunden professionelle Telefonansagen von Digitage einzusetzen weil: 
 

- Professionelle Ansagen sind die akustische Visitenkarte jeder Firma – heutzutage ein Muss. 
- Teure Infrastruktur und Technologie damit optimal genutzt wird. 
- Der Kunde eine Lösung für sein Bedürfnis erhält. 
- Sie damit keinen Aufwand haben. 
- Ihr Service und Ihre Dienstleistung an Mehrwert gewinnen. 
- Sie Ihre Kunden noch besser an sich binden können. 
- Sie von Provisionen profitieren. 
- Sie einen Partner mit 27 Jahren Erfahrung haben, auf welchen Sie sich 100% verlassen können. 

 



Darum, werden Sie jetzt Digitage-Partner.  
Und so einfach geht’s… 
 
1. Empfehlen Sie uns Ihren Kunden 
 
Die Empfehlung können Sie Ihrem Kunden z.B. bei der Inbetriebnahme eines neuen Telefonsystems abgeben. 
Oder dann, wenn der Kunde aktiv nach professionellen Ansagen fragt. Oder natürlich bei jeder anderen Situation, 
bei welcher Sie dies als sinnvoll ansehen. Fragen Sie den Kunden, ob er eine unverbindliche Beratung wünscht. 
 

2. Informieren Sie uns bei Interesse eines Kunden 
 
Sobald ein Kunde Interesse an professionellen Telefonansagen bzw. einer Beratung hat, informieren Sie uns via 
E-Mail mit einer kurzen Info zur Firma und zum Ansprechpartner. Wir nehmen dann Kontakt mit dem Kunden auf 
und beraten Ihn kompetent und offerieren Ihm unsere Dienstleistung gem. seinem Bedürfnis. 
 

3. Wir informieren Sie über den Verlauf der Anfrage 
 
Sie erhalten die Infos zu unserer Offerte sowie über den Stand des Projektes. 
 

4. Fertig! 
 
Sobald ein Auftrag ausgeführt worden ist, informieren wir Sie darüber und über den Betrag, welcher Ihnen als 
Provision zusteht. 
 

 
Infos / Provisionen 
 
Ab 2024 werden alle Leads welche zu Aufträgen führen mit 10% Provision honoriert. 
Dies gilt auch für unseren ProfiVoice Service. Provisionsanteile werden vom Netto-Rechnungsbetrag 
errechnet. 
 
Das Partnerunternehmen vermittelt DIGITAGE potenzielle Kunden, sogenannte Leads. 
Beratung/Verkauf/Betreuung/ etc. wird komplett von DIGITAGE abgewickelt.  
 
Das Partnerunternehmen hat keine weiteren Aufwände. 
 
Zugang zum DIGITAGE Portal für Lieferung, Backup & Archiv wird dem Endkunden eingerichtet.  
Die Rechnungsstellung für ein durchgeführtes Projekt läuft zwingend über den Endkunden.  
 
Auszahlung der Provisionen: 

Ausgeführte Projekte werden nach Zahlungseingang semesterweise mit unseren Partnern abgerechnet. Der 

Partner erhält per Mail alle Informationen zum Provisionsbetrag und stellt Digitage für die Zahlung eine 

entsprechende Rechnung (PDF via E-Mail genügt). Die Provisionsrechnungen werden mit einer Zahlungsfrist 

von 30 Tagen beglichen. 

 
Partnerrabatt und Weblink 
 

Als Digitage-Partner profitieren Sie von 25% Partnerrabatt für Ihre eigenen Firmenansagen. Zudem werden Sie 

als Partner kostenlos mit Logo auf unserer Webseite verlinkt. Schön wäre, wenn Sie uns ebenfalls auf Ihrer 

Webseite aufführen bzw. verlinken.  

Wir sind sicher, dass wir Sie und Ihre Kunden mit unserem Partner-Programm begeistern werden und freuen 

uns bereits auf eine tolle Zusammenarbeit mit Ihnen. 
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